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INTRODUCCIÓN 

La Cámara Uruguaya de Tecnologías de la Información (Cuti) junto a un grupo de empresas socias 

asistió a Collision 2023, el mayor encuentro de innovación y tecnología del mundo. La misión 

uruguaya al evento estuvo coorganizada por Cuti, Uruguay XXI, el Consulado de Uruguay en 

Toronto y la Embajada de Canadá en Uruguay.  

La conferencia fue realizada nuevamente el Enercare Center de Toronto y contó con más de 

36.000 asistentes de 118 países, 1400 speakers en +15 “tracks”, 1497 startups exponiendo en 

stands y 865 inversores.  

Asimismo, durante la semana se realizaron diversos eventos satélites en toda la ciudad, incluso 

tours de los ecosistemas de innovación de otras ciudades cercanos, a los cuales se podía acceder 

como asistente internacional a Collision.  

Collision es parte del mismo grupo organizador de Web Summit Lisboa y Rise Hong Kong, a los 

cuales también se sumaron Web Summit Rio con su primera edición en 2023 y Web Summit 

Doha previsto para 2024.  

  



DELEGACIÓN 

Dentro de la delegación se reunieron empresas que participaron del grupo de entradas ofrecidas 

por UruguayXXI, así como otras que viajaron por su propia cuenta, así fuera con stand, booth o 

como asistentes generales.  

Se trata de la tercera delegación uruguaya en participar del evento y la más numerosa hasta la 

fecha: en 2019 participaron 8 empresas, en 2022 fueron 14 empresas y en 2023 llegamos a un 

total de 40 personas de 19 empresas y 4 instituciones. Además, Uruguay también participó en 

las dos ediciones virtuales de 2020 y 2021, teniendo presencia ininterrumpida en las 5 ediciones 

realizadas desde que el evento se localizó en Toronto.  

En esta edición, dentro de las 19 empresas participantes contamos con distintos tipos de 

participación especial: 

• 2 empresas con stand propio (Código del Sur y Somnio Software) 

• 5 empresas con alpha startup booth (Seedorina, Tecspal, Blindspotalert, DaMap, 

Brokerware y Crampton) 

En cuanto a los objetivos del viaje, el más repetidos entre los participantes fueron generación de 

contactos de calidad con potenciales clientes y partners, tanto del mercado norteamericano 

como de forma internacional.  

  



# Nombre Organización Cargo 

1 Álvaro Brunini  UruguayXXI Gerente de Proyectos de Inversión  

2 Graciela Doebel UruguayXXI Coordinadora de Comunicación y 
Marketing 

3 Agustin Mimbacas  UruguayXXI Especialista en Promoción de 
Exportaciones 

4 Daniel Cadenazzi Consulado de Uruguay 
en Toronto 

Cónsul 

5 Anaclara Acuña Embajada de Canadá 
en Montevideo 

Trade Commisioner 

6 Irene Tayler Cuti Ejecutiva de Global Markets & Startups 

7 Lucia Lavagna Abstracta Chief Growth Officer 

8 Sofía Palamarchuk Abstracta Partner 

9 Martín Canabal Blind Spot Alert Co-founder & CEO 

10 Rafael Sisto Blind Spot Alert  

11 Jacqueline 
Mermelstein 

Applica Corp/ 
TheDevBlock 

CEO 

12 Nelson Velez Applica Corp/ 
TheDevBlock 

Chief Revenue Officer (CRO) 

13 Alvaro Lopez Brocsoft CEO 

14 Victor Sabbia Brokerware CEO 

15 Lucía Facchin Código Del Sur Gerente Comercial 

16 Michael Rozenblum Código Del Sur Business Developer 

17 Uriel Crampton Crampton Technology Founder & CEO 

18 Ignacio Aguirre Crampton Technology Associate 

19 Camila Cimirro DaMap Business Growth 

20 Ramiro Nantez Inflexium Co-founder 

21 Rodrigo Silva Lithium Software CEO 

22 Sofía Baldomir Montevideo Labs Business Development Manager 

23 Florencia Hughes Montevideo Labs Sales Development Representative 

24 Fernando Suzacq Pento AI Co-Founder 

25 Claudia Rodriguez RARAS CRO CEO 

26 Daniel Nogueira RARAS CRO  

27 Nicolas Franco Seedorina Director 

28 Mauricio Pastorini Somnio Software CEO & Co-Founder 

29 Martin Michelini Somnio Software COO & Co-Founder 

30 Lucía Sanchez Somnio Software Marketing & Communications Manager 

31 Candela Ramos Somnio Software Business Development Representative 

32 Fabian Larrañaga Streaver CEO 

33 Federico Kauffman Streaver CTO 

34 Santiago Alcuri Tecspal COO & Co-Founder 

35 Juan Manuel Cat Tecspal CCO & Co-Founder 

36 Juan Pablo 
Bordaberry 

Tecspal CEO & Co-Founder 

37 Sebastián Martínez Thaloz CEO & Co-founder 

38 Emilio Orsi Thaloz CTO & Partner 

39 Martín Santini Vangwe Co-Founder 

40 Mateo Suburu Vangwe CTO & Co-Founder 
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INSTANCIAS PREVIAS 

En los meses previos a la delegación, se realizaron una serie de encuentros virtuales de 

preparación para el viaje 

 
Kick-off virtual: 24 de abril 
En el mismo se realizó una presentación general de la actividad a los inscriptos, así como de 
aspectos logísticos vinculados al proceso de distribución de tickets y al trámite de visado de 
ingreso a Canadá. 
 
Por otra parte, la Embajada de Canadá en Uruguay presentó la iniciativa de reuniones B2B para 
empresas uruguayas con potencial para invertir en Canadá o comprarle a empresas locales.  

 

 

Puesta a punto: 24 de mayo 

En esta ocasión se realizó una puesta a punto del estado de la emisión de tickets y visas, 

afortunadamente ambos procesos fueron más rápidos que en la edición anterior.  

A su vez, contamos con la participación de dos empresas que viajaron en 2022 compartiendo su 

experiencia y consejos para los nuevos asistentes (Juan Manuel Sobral de SpaceDev y Rodrigo 

Silva de Lithium).  

Para cerrar el encuentro, nos acompañó Juan Pablo Carstens de la aceleradora LATAM Startup, 

para compartirnos información sobre su Global Conference realizada en el marco de Collision, 

así como del ecosistema en general y otras potenciales actividades de interés.  

 

Road to Collision-Latam: 7 de junio 

Esta actividad formó parte de una serie de webinars organizados por autoridades del gobierno 

de la ciudad (City of Toronto y Toronto Global) junto a la organización de Collision especialmente 

para asistentes que formen parte de delegaciones internacionales.  

En la misma, además de compartir aspectos logísticos a tener en cuenta para el viaje, se 

detallaron las actividades paralelas organizadas por el gobierno de la ciudad el lunes 26: tours 

de los ecosistemas de innovación en la zona metropolitana Greater Toronto Area, reuniones B2B, 

visitas a aceleradoras especificas por vertical, etc.  

 

  



STAND 

Durante los tres días de evento, contamos con presencia con un stand país de 2x2m.  Uruguay 

fue uno de los 2 exponentes latinoamericanos con stand, junto a Costa Rica. Con respecto al 

2022, se destaca la mejoría en la ubicación del stand (en esta edición se encontraba en el stand 

E130, cercano al Centre Stage lo cual aumentó significativamente el tráfico del mismo).  

En el stand país, se encontraba disponible un catálogo con información general de Uruguay como 

Hub tecnológico, descripción y contacto de los miembros de la delegación, así como 

presentación del nuevo portal de cartera de proyectos de inversión lanzado por UruguayXXI.  

La presencia con stand fue evaluada de forma positiva por los participantes de la delegación 

uruguaya, como se compartirá más adelante en los resultados de evaluación.   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



AGENDA 

La agenda oficial del evento comenzó el martes 27 de junio, pero el lunes 26 hubo decenas de 

eventos paralelos organizados por aceleradoras, universidades y el Trade Commisioner Service 

del Gobierno de Canadá.  

Durante el 27, 28 y 29 de mayo tuvimos jornada completa de conferencias en +15 tracks 

roundtables exclusivas y el pabellón con stands de países, empresas y booths de startups abierto 

de 09 a 18h.   

Además, durante las noches se realizaba el Night Summit, una serie de afters en distintas 

locaciones de Toronto que se prestaban como espacio de networking entre los asistentes al 

evento.   

Por otro lado, los tracks que definieron los temas de los escenarios secundarios durante los 3 

días fueron los siguientes: 

• AI Academy: pushing boundaries in artificial inteligence  

• Content Makers: the one for creators 

• Corporate Innovation Summit: the track for business innovation 

• Creatiff: future of design 

• Crypto: making cryptocurrency count 

• Fourth State: the journalism track 

• FullStack: the developer´s track 

• Future Societies: where decision makers gather 

• Growth Summit: unicorns in the making 

• HealthCong: healthcare as it will be 

• Machine: autotech and robots 

• MoneyConf: the evolution of finance 

• PandaConf: the marketing track 

• Planet Tech: the sustainability track 

• Saas Monster: the Software as a Service track 

• SportsTrade: more tan just a game 

• Startup University: a crash course in kickstarting a startup 

• Venture: Smart money talks 

• Q&A: ask the speakers anything 

  



Dia 0: Lunes 26/06 

Si bien la agenda oficial de Collision comenzaba el martes 27, la jornada previa estuvo cargada 

de eventos satélites organizados por varios actores del ecosistema tecnológico y emprendedor 

local.  

Parte de la delegación uruguaya asistió a los siguientes eventos: 

• Conferencia Latam Startups- Beyond LatAm: Tendencias tecnológicas en economías 
emergentes 
El evento, que reunió a inversores y emprendedores, se centró especialmente en el 
surgimiento de la Web3 y la IA y en cómo esto cambiará el crecimiento de las empresas 
tecnológicas.  
Como cierre de la jornada y para conmemorar la 10ª edición de su conferencia anual, 
Latam Startups organizó un cóctel en la emblemática CN Tower, ofreciendo la vista más 
icónica de la ciudad de Toronto.  

 

 
 

• Toronto Showcase Innovation: la ciudad de Toronto organizó una jornada completa de 
visitas a incubadoras para startups y delegaciones internacionales y parte de la 
delegación uruguaya visitaó a 2 de ellas:  
 
- Fintech Cadence: una aceleradora especializada que ha apoyado el crecimiento de más 
de 300 startups en el ecosistema fintech canadiense. Recibimos una presentación de 
Layial El-Hadi, Executive Director, y Molly Willats, Ontario Lead.  
 
- Compartimos la visita a MaRS Waterfront con delegados de Filipinas e Italia. Allí, 
Carmen Douville, Directora de Desarrollo del Ecosistema, nos hizo un recorrido por este 
nuevo espacio que han creado en colaboración con la Universidad de Toronto. 

 



Día 1- Martes 27/06 

Collision comenzó con buenas noticias para los emprendedores internacionales interesados en 

el mercado canadiense.  El martes el Ministro de Inmigración, Sean Fraser, anunció varios 

cambios en las políticas y programas de inmigración de Canadá con el lanzamiento de la primera 

Estrategia de Talentos Tecnológicos de Canadá. La misma incluye mejoras en diferentes 

programas de visados, como el Startup Visa, la creación de permisos de trabajo especiales para 

atraer a personas de gran talento, la promoción de Canadá como destino para nómadas digitales, 

etc.  

 

 

Otra de las presentaciones principales fue una entrevista a Adam Selipsky, CEO of AWS, donde 

compartió los insights de Amazon sobre los recursos que están dedicando al desarrollo de IA 

generativa y sus planes a futuro de transformarse en una “one-stop shop for AI”.  



Como evento satélite, parte de la delegación asistió en la tarde al evento Women in Tech 

Networking Mixer, organizado por Trade Commissioner Service y la aceleradora DMZ. 

En el mismo contamos con las ponencias de la Chief Trade Commisioner, Sara Whilshaw; el CEO 

de DMZ, Abdullah Snobar y una sesión de pitching a cargo de 5 mujeres founders de empresas 

parte de DMZ.  

 

 

 

 

  



Día 2- Miércoles 28 

En cuanto al contenido de la conferencia, el "Padrino de la IA", Geoffrey Hinton (Universidad de 

Toronto) ocupó el Center Stage como principal atracción de la jornada.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Entrevistado por Nick Thompson (The Atlantic), se centró en el periodo de incertidumbre y 

peligros al que nos acercamos a medida que la IA avanza a un ritmo alarmantemente rápido.  

Hinton, que dedicó su carrera al estudio de la IA desde hace décadas, anunció este mes de mayo 

que dejaba Google para poder debatir con más libertad los retos y peligros del desarrollo de la 

IA. 

A su vez, el miércoles estuvo repleto de eventos paralelos organizados por diferentes socios de 

Collision y varios miembros de la delegación disfrutaron de ellos gracias a las invitaciones 

especiales de Daniel Cadenazzi, Consul de Uruguay en Toronto, y Anaclara Acuña, Trade 

Commisioner de Canadá en Uruguay.  

Algunos de los eventos fueron: 

• Speed Networking Event for Foreign Investors: los delegados del evento tuvieron la 

oportunidad de relacionarse con inversores de todo el mundo en una serie de reuniones 

rápidas.  

• NetworkTO: El Ayuntamiento de Toronto abrió sus puertas para acoger a delegados de 

todo el mundo. Con presentaciones de Shelley Carroll, Presidenta del Comité de 

Desarrollo Económico y Comunitario de Toronto, y Paddy Cosgrave, Director General de 

WebSummit, Collision y RISE, el evento fue también una de las primeras actividades de 

Olivia Chow, nueva Alcaldesa de Toronto que acababa de ser electa esa misma semana. 

• ventureLAB Hardware Night: evento de la aceleradora con foco en hardware, 

infraestructura y electrónica, tenía como público objetivo compradores de hardware, 

inversores y startups internacionales.  

 

  



Día 3- Jueves 29/06 

El último día se realizó la final de PITCH COMPETITION, una competencia que reunió a lo largo 

de los 3 días del evento a 70 startups de todo el mundo (incluyendo dos empresas uruguayas, 

Seedorina y DaMap) que participaron de varias rondas de preselección antes de llegar a la final 

el día jueves. 

Finalmente, se anunció al ganador por elección del jurado y votos del público: la fundadora Azrah 

Manji-Savin y su empresa Syzl, una plataforma de rápido crecimiento que pretende revolucionar 

la industria alimentaria poniendo en contacto a productores de alimentos con espacios de cocina 

comerciales infrautilizados.  

 

 

En cuanto a las presentaciones del evento, en el día 3 se destacó especialmente la temática de 

GAMING con dos presentaciones estelares sobre la actualidad y el impacto de tendencias en el 

desarrollo de videojyegos por parte del creador de Roblox y Co-Founder de Pixel Playground, 

KreekCraft, así como por la VP y General Manager de Maxis y los Sims, Catharina Lavers Mallet.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



CONTACTOS CON INSTITUCIONES DE INTERES 

Durante los tres días de evento, así como en los eventos paralelos, se realizaron contactos con 

instituciones locales que pueden ser de interés para la internacionalización de empresas socias 

Cuti. 

A continuación, se listan algunas de ellas. 

 

 

The Accelerator Centre es una aceleradora de startups ubicada 
en Waterloo, dedicada a crear y ampliar empresas sostenibles y 
competitivas a escala mundial. Su misión es ayudar a startups a 
hacer realidad sus proyectos, acelerar su crecimiento y crear 
empresas que prosperen. Su centro de aceleración de startups, 
reconocido internacionalmente, conecta startups, industria y 
academia para crear un impacto global. 

 

ChooseEurope es un esfuerzo colectivo de 14 ciudades y 
regiones europeas (Ámsterdam, Barcelona-Cataluña, Berlín, 
Copenhague, Fráncfort, Helsinki, Lyon, Oslo, París, Riga, 
Estocolmo, Viena, Varsovia y Zúrich) comprometidas a atraer 
empresas y talento a sus diversos ecosistemas. Ofrecen 
asesoramiento gratuito y personalizado para establecer 
oficinas, así como contacto con profesionales locales y redes de 
potenciales partners para la expansión. 

 

The DMZ es una la incubadora de negocios de la Toronto 
Metropolitan University. Se trata de una incubadora de startups 
líder que proporciona a la próxima generación de 
emprendedores tecnológicos las herramientas necesarias para 
crear, lanzar y ampliar startups de gran impacto. 
También cuenta con un área de inversión bajo la rama DMZ 
Ventures.  

 

Fintech Cadence es el hub de tecnología financiera de Canadá. 
Con sede en Montreal, desarrolla programas con foco en 
formación, apoyo a las nuevas empresas de tecnología 
financiera y la colaboración con las instituciones financieras. 

 

First Nations Technology Council es una organización sin fines 
de lucro que ofrece servicios de formación en competencias 
digitales, asó como apoyo al desarrollo del sector tecnológica 
en las comunidades indígenas de British Columbia.  
 

https://www.acceleratorcentre.com/
https://www.chooseeurope.eu/
https://dmz.torontomu.ca/
https://fintechcadence.com/
https://www.technologycouncil.ca/


 

LatAm Startups es una aceleradora sin ánimo de lucro de 
Toronto que trabaja exclusivamente con startups 
internacionales y recién llegadas con sede en Canadá. 
Como patrocinador designado del programa Startup Visa de 
Canadá, LatAm Startups es pionera en traer a Canadá las 
mejores startups del mundo y ayudarlas a escalar globalmente 
desde Toronto. 
 

 

Legal Innovation Zone es la incubadora de soluciones de 
legaltech de la Toronto Metropolitan University.  
Empresarios, abogados, estudiantes, expertos en tecnología, 
representantes del gobierno y líderes del sector convergen en 
LIZ para impulsar la innovación jurídica. Su rol es apoyar, 
fomentar y desarrollar soluciones y tecnologías destinadas a 
mejorar el sistema judicial y los servicios jurídicos. 
 

 
 

Mars Discovery District apoya a las startups más prometedoras 
de Canadá, ayudándolas a crecer, crear empleo y resolver los 
mayores retos de la sociedad. 
 
Desde servicios de asesoramiento hasta conexiones con 
talento, capital, clientes y mucho más, el MaRS ofrece una 
gama de servicios de alto valor que ayudan a las empresas de 
alto crecimiento a alcanzar el éxito. 

 

Red Bull Gaming Studio es una instalación nueva y 
especialmente construida para apoyar los esfuerzos de The 
Creative School, ofreciendo un entorno de vanguardia diseñado 
para que los estudiantes perfeccionen sus habilidades en las 
industrias de los videojuegos y la producción virtual.   

 

TECHNATION es la asociación líder del sector tecnológico 
canadiense, con 60 años de historia representando al sector y 
facilitando el trabajo conjunto con el gobierno.  
Su misión es distinguir a las empresas canadienses en un 
mercado global, al tiempo que conectan a posibles 
trabajadores, líderes del sector y funcionarios 
gubernamentales de todo el país.  

 

Fundada por la Universidad de Waterloo, Velocity equipa y guía 
a los fundadores para crear empresas que escalan en las 
primeras etapas de la creación de empresas. 
Desde 2008, Velocity ha incubado 400 empresas, las cuales han 
recibido más de CAD 4,3B y generado +5000 empleos.   
 

https://www.torontomu.ca/the-creative-school/
https://www.torontomu.ca/the-creative-school/
https://latamstartups.org/
https://www.torontomu.ca/zone-learning/legal-innovation-zone/about/
https://www.marsdd.com/
https://www.redbull.com/ca-en/red-bull-gaming-studio-tour
https://technationcanada.ca/en/
https://velocityincubator.com/


 

ventureLAB es una comunidad de founders líder a nivel mundial 
para empresas de tecnología de hardware y software 
empresarial en Canadá. 
Desde 2011, ventureLAB ha trabajado con más de 2.000 
empresas tecnológicas para proporcionar apoyo imparcial y 
conexiones directas para que los fundadores obtengan capital, 
atraigan y retengan talento, comercialicen tecnología y 
propiedad intelectual y adquieran clientes. 

 

 
York Entrepreneurship Development Institute es un centro de 
apoyo a emprendimientos que proporciona herramientas, 
formación, educación, recursos y tutoría gratuitos que nutren 
las semillas de la transformación. 
Desarrollan distintos programas (certificados, misiones, 
diplomas de especialización) y también tienen una pata de 
inversión con su fondo YEDI VC. 
 

 

 

 

 

 

 

  

https://www.venturelab.ca/
https://yedi.ca/


VISIBILIDAD 

Redes Sociales:  

Twitter:  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Hilo comunicacional desde la cuenta de Cuti 

 

Se registraron 8 publicaciones en las que se mencionó la Delegación de Cuti en Collision. 

 

 

  

https://twitter.com/CutiUy/status/1674051641262198786


LinkedIn:  

 

Publicación oficial de Cuti 

 

Se registraron 25 publicaciones en las que se mencionó la Delegación de Cuti en 

Collision. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

https://www.linkedin.com/feed/update/urn:li:activity:7079851340113285120/


Instagram:  

Se registraron 5 publicaciones en las que se mencionó la Delegación de Cuti en 

Collision. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Medios de Comunicación:  

Entrevista en Café & Negocios, 01 de junio de 2023 

https://www.elobservador.com.uy/nota/tecnologicas-uruguayas-se-aprovechan-del-reloj-para-

encontrar-inversores-en-norteamerica-202353116550 
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EVALUACIÓN 

UruguayXXI llevó a cabo una encuesta de satisfacción con las empresas participantes y estos 

fueron algunos de los resultados: 

De la evaluación realizada a los asistentes de la delegación, se desprende el beneficio de contar 

con el stand país (al 92% le pareció significativo contar con el mismo) como forma de 

posicionamiento así como con la organización vinculada a viajar en delegación (54% consideró 

excelente la organización previa y 42% la consideró muy buena).  

En cuanto al evento en sí, se destaca especialmente la calidad del público asistente (tomadores 

de decisión de empresas de diversos rubros) así como la diversidad del mismo (cantidad de 

países y verticales representados).  

A su vez, otro aspecto destacado fue la calidad de los speakers y la posibilidad de informarse 

sobre tendencias de la industria y casos de uso exitosos.  

A continuación, se comparten algunos testimonios de asistentes:  
 

“Es un evento que marca un antes y un después para nosotros, ya que se nos abren muchas 
puertas a futuro, y querríamos ir nuevamente con más de un participante, ya que estamos 
convencidos de que podemos sacarle más jugo”. 
 
“La experiencia fue muy buena. El tener un stand país ayuda mucho para cuando estamos 
hablando con gente que no sabe dónde está Uruguay. Nos da más visibilidad. Fue nuestra 
primera vez en Collision con un booth y pensamos repetirlo. Conseguimos contactos de calidad y 
esperamos poder cerrar un negocio pronto con alguno de ellos!” 
 
“Collision es una conferencia GIGANTE, con inmensidad de charlas en rubros diversos, y la 

participación de personas de todo el mundo. Así de grandes son las oportunidades que se 

generan, pero implica una planificación exhaustiva y decidir qué hacer dentro de las decenas de 

cosas que pasan en forma simultánea. El contar con un stand de Uruguay ayuda a seguir 

mostrando lo que hace Uruguay respectó a Tech, pero además es un punto de encuentro para 

todos los urugu ayos que participamos de la feria. Y además surgen cosas entre los mismos 

uruguayos, lo que no está mal. Gracias por organizar la comitiva, y esperemos siga pasando en 

esta y próximas ferias por el mundo.” 

“La participación en Collision fue altamente positiva, ya que generamos muchos contactos para 

el desarrollo de nuestra empresa a corto, mediano y largo plazo. Fueron 3 días de reuniones, 

aprendizajes, contactos y presentar la empresa más de 50 veces y ver que el trabajo que nos llevó 

a este estadío es solo un pequeño paso hacia el futuro. La participación y el soporte del equipo 

de UYXXI, Embajada de Canadá en Uruguay y CUTI fue super importante para obtener muy 

buenos resultados.” 

 

 

  



PRÓXIMOS PASOS: 

• Reuniones de seguimiento: 

En conjunto con la Embajada de Canadá en Montevideo y el Consulado de Uruguay en 

Toronto se han agendado reuniones de seguimiento con instituciones de interés, para 

continuar el contacto e intercambio más allá de la participación en Collision.  

En este sentido, se agendaron reuniones con MaRS, Fintech Cadence y TECHNATION.  

 

• Búsqueda de speakers para el Cuti Business Forum: 

Aplicación al programa “Champions” del Gobierno de Canadá, para poder traer un 

speaker del ecosistema canadiense como orador en el Cuti Business Forum.  

En este sentido se manejan varias opciones de contactos que conocimos durante la 

delegación y estamos a la espera de la confirmación por parte de la Embajada de Canadá.  

 

• Participación 2024:  

Junto a UruguayXXI ya se está evaluando la propuesta de participación en Collision 2024, 

que se ha confirmado volverá a tener lugar en el Enercare Center de Toronto del 17 al 20 

de junio de 2024.  

 

 


